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Falta de flujo financiero

Proyectos fuera de plazo 

Mayores costos

Cobros de boletas de garantía

Términos anticipados 

Calidad deficiente

Insolvencia

T O R M E N T A  E N  L A  C O N S T R U C C I Ó N
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LA PESADA CARGA DE LA BUROCRACIA EN LAS INDUSTRIA 



N U E V A S  A L T E R N A T I V A S  





LEY DE LA DIFUSIÓN DE LA INNOVACIÓN
Everett Rogers, 1962 





El ejemplo Haier



EL EJEMPLO DE HAIER 

Resultados financieros globales del año
fiscal 2021, que muestran un crecimiento
del 15,8%* y unos ingresos por ventas de
227.500 millones de yuanes (¥). En el
último año, la rentabilidad ha aumentado
hasta los 13.100 millones ¥, con un
crecimiento del 47,1%.

El negocio internacional de la compañía ha
alcanzado un nuevo récord, con unos
ingresos de 113.700 millones ¥, lo que
supone un aumento del 13% de la
facturación respecto al año fiscal 2020.





“Se mide la inteligencia del individuo por la 
cantidad de incertidumbres que es capaz de 

soportar”

Inmanuel Kant 



Gracias 


